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Satmex Previé Lanzar Satmex6
en Septiembre de 2005

Pretende Obtener Recursos para Cubrir Adeudo; Acreedores
Estan Dispuestos a Financiar la Puesta en Orbita del Aparato

Satmex previo que en septiembre realizara el lanzamiento de su satélite
Satmex 6 con el objetivo de obtener recursos frescos y cubrir el adeudo
de mas de 700 mdd que tiene la empresa.

El jefe de la Unidad de Cambio Estructural del gobierno, Rodolfo Salgado,
dijo que los acreedores que estan dispuestos a financiar el lanzamiento
del satélite se organizaron en una especie de sindicato y son un
numero mayoritario.

Explicé que “algunos acreedores ya se han manifestado en el sentido de
que estarian dispuestos a poner los recursos necesarios para el
lanzamiento, porque sera un activo importante”.

El funcionario enfatizé que “estan dispuestos a que se formen en la fila
y primero se cubra este crédito para lanzar el satélite y después los
demas adeudos”.

Anadié que hay confianza entre los acreedores para financiar el despegue
del satélite porque existe una demanda importante de los servicios que
pueda llegar a brindar, como son la TV por cable o la directa al hogar,
tanto en EU como en AL.

Salgado asever6 que la empresa es rentable, pues tiene venta por cerca
de 80 mdd y utilidades de operacion por 40 mdd.

Indicé que “lo que se busca es llegar a acuerdos entre los accionistas,
después llegar a acuerdos entre la empresa y acreedores y en tercer lugar,
buscar un lanzamiento efectivo este afio para poderle dar esa capacidad
adicional de flujos de ventas para que Satmex pueda salir adelante”.
(Reforma, Pag. 15 Negocios)


http://www.ladecisionacertada.com
mailto:arnulfo.aguilar@lda.bz

* SCT Autorizé TV Restringida en
Tamaulipas y Jalisco

INVERSIONES Y OPORTUNIDADES

* Grupo Posadas Invertira 200 mdd en la
Construccién de Hoteles

LICITACIONES PUBLICAS
* Equipos Telecomunicaciones

AMERICA LATINA Y EL MUNDO

* Qwest Lanzaria Nueva Oferta por MCI;
Incrementaria el Valor Total a casi 8 mil
mdd; Movimiento Sigue a Criticas de los
Accionistas, Incluido Slim, contra
Propuesta de Verizon

* LG Espera Aumentar Ventas en América
Central Durante 2005

* Citigroup Separ6 al Banco Brasilefio
Opportunity del Control de CVC

* Altiris se Alié con Gedas y EDS para
Fortalecer su Filial Brasilefia

* Brasileia Submarino Reservara entre
10 y 20% de Acciones de su OPI para
Minoristas

* Aerolinea Brasilefia Gol Capté 80% de
sus Ventas Via Online en 2004

* En Brasil, Positivo Informatica se Unio
al Programa PC Conectado

* Argentina Aumentd 102% el Nimero de
Usuarios de Banda Ancha

* Unidad Argentina de Globalfono y Grupo
Celsur Lanzaran Red de Puntos de Venta

* En Argentina, Emerson Espera Lograr 8
mdd en Ingresos al 30 de Septiembre de
2005

* Corte Chilena Aprobd Fusion de
Operadores de Cable VTR y Metrépolis

* Colombiana SLM Sistema Espera
Aumentar 300% su Facturacion en 2005

* Congreso de Honduras Ratificé
Ampliacion de Concesion de Celtel por 17
Afos Mas

* En Honduras, Multifon Ofrecera 13 mil
400 Lineas Adicionales para Habitantes de
San Pedro Sula

* Regulador Peruano Invertira 20 mdd en
la Instalacion de 1 mil Cabinas Publicas
de Acceso a Internet

* Firmas Venezolanas de Tl Exportan
Cerca de 100 mdd Anuales

* En Trinidad y Tobago, Nortel se Adjudicé
Contrato por 50 mdd para Actualizar y
Expandir Infraestructura de TSTT

*

En EU, Tribunal de Apelaciones
Respaldé Decision de la FCC para que
Operadores Fijos Transfieran Numeros a
Operadores Inalambricos; Tendran que
Hacerlo en Areas de Cobertura
Coincidentes

* AOL Lanzara Servicio de VolP en un
Mes; Intensificaria Presién sobre
Telefénicas Tradicionales

* Jurado del Caso Ebbers Concluyé la
Semana sin Veredicto; Pidié Revisar
Testimonio de Auditora que Defendié al Ex
Director General de WorldCom

* Asistentes a Feria CeBIT Vieron Nuevos
Celulares con Camaras y Reproductores
de Musica Integrados; Lucent Reveld
Convenios con Consumidores Europeos

*

Telefénica Encomend6 a Lucent
Despliegue de Capa Externa de Red ATM

Cofetel Emitié en DOF Opiniéon Favorable para que
Global-S Obtenga en Concesion para Bandas de
Frecuencias Asociadas con Intelsat

La Cofetel publict en el Diario Oficial de la Federacién que resolvié emitir opinion
favorable para que Global-S obtenga de la SCT una concesion satelital.

Precis6 que la concesién es para explotar los derechos de emision y
recepcion de bandas de frecuencias asociadas al sistema satelital extranjero
Intelsat, que cubre y puede prestar servicios en México.

La dependencia precisé que el pleno de la comision resolvié emitir la opinion
favorable el 2 de diciembre de 2004. (Diario Oficial de la Federacion, 12 Seccién
Pag. 95)

PanAmsSat Felicité a Pegaso Banda Ancha por Ser
la 12 en Ofrecer Servicios Satelitales de Acceso a
Internet de Banda Ancha

En desplegado de un cuarto de plana, PanAmSat felicité a Pegaso Banda Ancha
por ser la primera empresa a nivel mundial en ofrecer servicios de acceso a
Internet de banda ancha a operadores de telecomunicaciones.

Precis6 que estos servicios los ofrece a través de su plataforma Surfbean.

PanAmSat concluyé: “estamos con ustedes, en esta cobertura apoyados en el
satélite mas poderoso en orbita”. No ofrecido mas detalles. (Milenio Diario, Pag.
35)

TELEFONIA

Siemens Cambid su Estrategia; Busca Eliminar
Brecha al Lanzar Nuevos Productos en Europa y
México; Incrementara Lineas de Produccion de

Celulares en Nuestro Pais
El director de Mercadotecnia de Siemens México, Alejandro Ross, sefalo que la
empresa esta variando su estrategia en el mercado local con la intencion de

superar el quinto lugar que ocupan actualmente en el mercado mexicano de
celulares.
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Destacé que la meta es llegar al segundo puesto en México en 2 aios.

El ejecutivo precisé que uno de sus proyectos es eliminar la brecha entre el lanzamiento de nuevos productos
en el mercado europeo y mexicano.

Refiri6 que “hasta el aino pasado Siemens ha estado un poco atrasado en lanzamiento de su productos
en México, la idea es cambiar esta situacion”.

El ejecutivo ejemplificd que productos como AyOne, un dispositivo que combina un celular con varios sensores
programables para una variedad de tareas, y que pronto se lanzara en Europa, probablemente llegara a
México en modo simultaneo con el resto del mundo, o bien con muy poco retraso.

Dijo que para lograr este fin, incrementara lineas de produccion en México para varios de sus productos,
lo que demuestra su compromiso con nuestro pais, y facilitara la distribuciéon de sus productos al
eliminar barreras arancelarias.

Ross explico que la idea es poder ensamblar localmente todos los productos sobre lo que se va a centrar el
modelo de ventas.

Precis6 que “la idea es poder ensamblar en México todos los productos series Ay C sobre los cuales
se va a centrar nuestro modelo de negocios, y que nos permita contar con modelos mas competitivos”.

Recordd que en 2004 Siemens llevd a Guadalajara 2 lineas de productos de la serie A 56 y C 60 que les
permitieron ofrecer garantia en la entrega inmediata del producto no sélo en el mercado local, también en EU
y América Latina.

El directivo agrego que otra parte de la estrategia es mejorar el posicionamiento de la marca en México,
por lo que se realizan inversiones importantes en publicidad y generacién de marca.

Informd que esta por lanzarse una nueva linea de productos de alto nivel, que tienen poco tiempo en el
mercado mundial.

Precis6 que “se esta liberando la serie 75, que saldra para finales del verano, para septiembre de 2005”.

El ejecutivo asegurd que la empresa busca ofrecer un teléfono para cada tipo de persona, para cada tipo de
vida, y obviamente que para ello hay que reinventarnos constantemente”.

Revelo que ya tiene planes ambiciosos con los dos principales operadores del pais: Telcel y Telefénica MoviStar,
con quienes ha realizado pruebas para comercializar equipos push fto talk. (Reforma, Pag. 7 Interfase; El
Economista, Pag. 45)

Sony Ericsson Creara Imagen Propia en sus Celulares; Lanzé Nueva
Linea de Productos en México; Abarcaran Segmento Empresarial,
Imagen y Entretenimiento

Sony Ericsson anuncié que a 3 afos su llegada a México desea incrementar su segmento del mercado y lo
hace creando una imagen propia en sus teléfonos celulares.

Explicé que desea que sus modelos sean reconocidos no s6lo como los mas tecnificados, sino como



los que toman en cuenta los estilos de vida, usos y costumbres de quien utiliza este medio de
comunicacion.

La firma busca dejar atras la imagen de ser equipos principalmente para hombre, o bien para ejecutivos.

Lanzo su linea de productos 2005, que cuentan con nuevas funciones y accesorios que marcaran la
diferencia respecto a otras compaiiias telefénicas.

El director de Mercadotecnia de Sony Ericsson México, Andrés Giesemann, sefialé que los teléfonos que
apareceran abarcaran tres segmentos: empresarial, imagen y entretenimiento.

Destaco que la firma sera patrocinadora del WTA Tour —competencia de tenis de mujeres—, aspecto
que les dara un posicionamiento mayor en el segmento femenino y juvenil.

Por su parte, el presidente y director General de Sony Ericsson México, , Augusto Brambilla Spaks, destaco el
nivel de penetraciéon que tiene la marca a sélo 3 anos de iniciar su participacion.

Consideré que ello les permite cambiar la forma de utilizar el celular al incluir nuevas funciones y utilidades.

El ejecutivo comenté que desde el principio, apostaron por el teléfono con camara, al aprovechar la
tecnologia de los equipos CyberShot de Sony.

El 65% de los equipos tienen una camara digital integrada, por lo que continuaran apostando por este tipo de
teléfonos, pero ahora con capacidades que permitan imprimir imagenes o compartir video en el mismo momento
que es capturado.

Otra muestra del éxito de la marca son los premios que les ha concedido la Asociacion de GSM en tres de sus
equipos (T610, T630 y K700), por lo que continuaran invirtiendo en investigacion y desarrollo a fin de conocer
mas los usos y las costumbres que se les da a estos aparatos.

En este marco, Giesemann describié cada una de las caracteristicas de los celulares y accesorios que estaran
disponibles en 2005.

Entre éstos destaco el teléfono W800 que incorpora un walkman —ademas de la camara—, para que el
usuario disfrute de musica de alta calidad.

Es de color naranja con plata y ubicado en el segmento de entretenimiento, posee la caracteristica de escuchar
musica sin que esté encendido. Basta oprimir un botén para utilizarse como un walkman, o bien tenerlo
encendido para recibir lamadas.

La bateria permite escuchar musica por 15 horas si el teléfono estd encendido, y 30 horas si esta
apagado.

EI' W800, que incluye audifonos de alta calidad, es compatible con los datos de musica estandar, MP3 y AAC.

Es un legado de los walkman que tuvieron, en décadas pasadas, una excelente aceptacién en el mercado, por
lo que estiman que este equipo tendra una buena aceptacion.

Otro equipo de este segmento es el J300 creado para jovenes, pues incluye un motor de juegos 3D y
permite la descarga sencilla de videoclips y tonos de timbre.

Su precio es razonable y estara disponible en el segundo trimestre de este afio.



El teléfono P910 esta dirigido al segmento empresarial: es mas sofisticado, pues es PDA y camara
digital al mismo tiempo; ademas, cuenta con Bluetooth e infrarrojo.

En lo que concierne a imagenes, se encuentran el K750 y K300.

El primero posee una camara digital con calidad fotografica de 2 megapixeles, y es dual front (de un lado es el
teléfono y del otro una camara digital), que estara en el mercado en el tercer trimestre del afio.

En tanto, el K300, destinado a un mercado masivo, posee un disefio atractivo y es facil de usar. (El Universal,
Pag. 4 Computacién)

Cofetel y Profeco Mediran Calidad de Telefonia Celular; Cuentan con
Equipo Necesario para Realizar las Verificaciones

La Cofetel y la Procuraduria Federal del Consumidor (Profeco) se encargaran de instrumentar la verificacién
de la calidad en los servicios de telefonia celular en nuestro pais.

La comisionada Juridica de la Cofetel, Clara Luz Alvarez, recordd que ambas instituciones ya tenian un
acuerdo de colaboracion para garantizar un mejor servicio y sancionar a los operadores.

Agreg6 que ahora llegaran a otro acuerdo para inspeccionar que los operadores cumplan con lo que ofrecen
al consumidor.

La funcionaria adelanté que ya se cuenta con el equipo necesario para hacer las verificaciones técnicas
de las redes celulares.

Explicé que “con este convenio se podra atender tanto el aspecto regulatorio como el del consumidor”.

La directiva explicé que Profeco se encargara de comprobar que la cobertura de los mapas que muestran
las teleféonicas celulares a sus clientes sea efectivamente la que ofrecen, asi como también que la
informacion que dan sea la que realmente el usuario necesita.

Anadié que la procuraduria también estara muy vigilante respecto de que la publicidad de los servicios sea
veraz.

En agosto de 2003, Cofetel emitié una resolucion sobre el plan técnico de calidad para las redes celulares, el
cual especifica los estandares de calidad relacionados con llamadas caidas, intentos de llamadas no
completadas, porcentajes de radiobases bloqueadas y de utilizacion por central.

Ademas establece que los concesionarios deben ofrecer un sistema de atencion telefénica para atender de
manera gratuita consultas y quejas, el cual debe ser un medio eficiente para darles seguimiento hasta su
solucion, y presentar mapas de cobertura del servicio, entre otras medidas.

Sin embargo, Telcel, Telefénica MoviStar, lusacell y Unefon se ampararon en contra de estas
disposiciones.

Actualmente Telcel tiene cuatro amparos vigentes, luego de que perdié uno de ellos. La Cofetel ya envio
recomendacion de sanciones a la SCT sobre las telefénicas que no han cumplido, como fue el caso de Telcel
y Unefon. (El Universal, Pag. 1y 7F; El Financiero, Pag. 39)



Telmex y Nextel se Inconformaron Contra Mensaje de Advertencia sobre
Buzén de Voz; El 1 de Abril Todos los Concesionarios Deberan Acatar
Resolucién

El proximo el 1 de abril todos los concesionarios de telefonia fija y movil deberan acatar la disposicién de la
Cofetel de contar ya en sus redes con el mensaje de advertencia de cobro en los buzones de voz.

Sin embargo, tanto Telmex como Nextel ya se inconformaron en contra de esta resolucién.

No obstante, las dos empresas deberan cumplir con esta obligacion, debido a que a ninguna se les ha otorgado
la suspension definitiva del acto reclamado.

Nextel promovié un amparo bajo el argumento de que es una empresa que no presta el servicio de
telefonia, es un operador de trunking, lo cual no la obliga a acatar esta normatividad.

En tanto que, Telmex sélo presentd un recurso de revision, el cual esta en tramite ante SCT. Esta empresa
manifestd que la Cofetel no tiene competencia para emitir este tipo de disposiciones.

El mecanismo se trata de un mensaje de red que advertira a los usuarios que al término de tres tonos distintivos
la llamada le sera cobrada, para que sea él quien decida si cuelga antes para no incurrir en un cargo o acepta
dejar el recado.

Las autoridades en materia de telecomunicaciones resolvieron obligar a los concesionarios telefonicos a
instalar estas alertas porque ninguno de los operadores avisa sobre estos cargos a los consumidores. Esta
falta de informacion ha ocasionado quejas por cobros indebidos.

De acuerdo a informacién proporcionada por los concesionarios a la Cofetel, los servicios de buzén
de voz representan ingresos por poco mas de 185 mdd al aiio para los operadores telefénicos.

Se calcula que un usuario hace un gasto promedio anual de 4.21 délares en servicios de buzén de voz, y en
muchas ocasiones ni siquiera sabe que le estan cobrando por ese mensaje. (El Universal, Pag. 7F)

Telmex Mejorara en 11.7% Dividendo que Pagara a sus Tenedores

Una escueta nota de EI Universal precisé que el dividendo que Telmex pagara a sus tenedores de acciones
representa un crecimiento nominal de 11.7% respecto al que otorg6 el afio pasado.

Estimaciones de IXE precisan que el rendimiento del pago propuesto sera de aproximadamente 3.5%.

El Consejo de Administracion de la telefénica propuso pagar un dividendo de 0.76 pesos por cada titulo de la
compafia que se encuentre en circulacion en 4 exhibiciones iguales. (El Universal, Pag. 1F)

América Movil Pretenderia Aplicar Split de Acciones para Prevenir
Cualquier Situacién Adversa; Pago Significaria Entrada de
Aproximadamente 1 mil mdd

El columnista Roberto Aguilar comento que solo el afio pasado las acciones de América Mévil lograron cotizarse
en 30 pesos, un aumento de 80% respecto del nivel que observaron a principios de 2004.



Indicé que aunque benéfica, el alza de los titulos representa un factor de riesgo para la bursatilidad, por
el hecho de que podrian considerarse las acciones “caras” para algunos inversionistas.

El periodista asegurd que para disipar las posibilidades el Consejo de Administraciéon de América Mévil propuso
realizar un split a razén de 3 a 1, que se traduciria en una reduccion inmediata del precio a niveles de 10.50
pesos si se considera el cierre del viernes 4 de marzo.

Recordé que la iniciativa se anuncié recientemente y se discutira en asamblea de accionistas que se
realizara a mas tardar el 30 de abril.

Segun Aguilar, cuando la division de acciones se concrete, el capital social de la empresa de telecomunicaciones
estara representado por aproximadamente 36 mil 690 millones de titulos, movimiento que ademas de disminuir
el precio pondra de manera automatica mas acciones en circulacion.

Indicé que otro de los asuntos en la agenda de la asamblea sera el pago de un dividendo por 0.21 pesos por
cada titulo, y que se oficializara previo al split de acciones.

El columnista indicé que “para la cartera del propio Slim Helu este pago significara la entrada de
aproximadamente mil millones de pesos, si se consideran las acciones de control que administra el
empresario a través de América Telecom”.

Refirid que la misma estrategia financiera aplicara Slim Helu en Telmex. Aunque el afio pasado sélo crecié
20% el precio de los titulos de la empresa, el proximo 28 de abril se resolvera sobre un split de dos nuevas
acciones por una anterior y el pago de un dividendo de 0.76 pesos.

El periodista sefial6é que los ingresos por dividendos seran mas sustanciosos en el caso de Telmex con
aproximadamente 3 mil 670 mdp, mientras que el capital social de la firma quedara representado por
23 mil 420 millones de acciones.

Agreg6 que la contraparte del aumento de las acciones de circulacion de ambas empresas sera mediante el
aumento en los recursos para recomprar titulos, otra de las estrategias para amortiguar las fluctuaciones en el
precio de las acciones.

Precis6 que para el caso de Telmex se destinaran 6 mil mdp mientras que América Movil dispondra de 5 mil
mdp durante este ano.(El Universal, Pag. 5F)

Filial Chilena de Telmex Desplegé Red IP Metropolitana de 10 Gb;
Utilizara Tecnologia de Cisco Systems

La filial chilena de Telmex desplegd una red IP metropolitana de 10 Gb basada en tecnologias Metro Ethernet
y comunicaciones opticas.

Cisco Systems suministré la tecnologia, lo que posiciona a Telmex como la primera firma en Chile en
desplegar un backbone metropolitano de 10 Gbps con una capacidad de expansiéon de mas de 300
Gbps.

El gerente General de Telmex, Eduardo Diaz Corona, dijo que “las dimensiones de esta nueva arquitectura de
red son extraordinarias”.



Agreg6 que “nuestros clientes se beneficiaran con soluciones de multiservicios de alta velocidad, con
excelente calidad, flexibilidad y resolviendo sus problemas de prioridad de trafico”. No ofrecié mas
detalles. (Notimex)

América Movil Estaria Interesada en Realizar Mas Compras en
Latinoamérica; Brasil Seria el Mercado Principal

De acuerdo con el columnista Rogelio Varela, América Movil mantendra en 2005 su estrategia de expansién
en la regién latinoamericana, a partir de buscar mas compras.

Asegurd que tendra como foco el mercado de Brasil, con interés en Telemig Celular Participagoes y
Tele Norte Celular Participagoes, que estan por vender sus activos del sector.

El periodista refirié que estas empresas tienen, ya sea de forma directa o indirecta, mas de 50% del capital, y
que coincide con los planes de la firma mexicana para entrar al estado de Minas Gerais, al que se le ha visto
alto potencial. (El Financiero, Pag. 34)

Telefénica MoviStar Ofrecié Celular Motorola C200 o Nokia 1100 por
299 Pesos mas IVA con 600 Pesos de Tiempo Aire

En desplegado de un cuarto de plana a color titulado: “Impresiona a Todos”, Telefénica MoviStar ofrecid un
celular Motorola C200 o Nokia 1100 por 299 pesos mas IVA con 600 pesos de tiempo aire gratis.

Preciso que la promocidn es valida al 31 de marzo. No ofrecié mas detalles. (La Jornada, Pag. 19)

NEGOCIOS EN LIiNEA

México Desaprovecha su Sistema Online de Comercio Exterior; De 34
Mil Empresas Sélo 200 lo Utilizan

La directora General de Comercio Exterior de la secretaria de Economia, Lourdes Acufa, indicé que pese a
que 80% de los tramites de comercio exterior ya pueden realizarse via electronica, a la fecha sélo 200 de 34
mil empresas lo utilizan.

Consideré que aun cuando falta mayor cultura para utilizar estos medios electrénicos, el gobierno
federal seguira con la idea de evolucionar hacia una administracion sin papeles, para evitar operaciones
ilicitas.

La funcionara indicé que se conectaron sus sistemas con la secretaria de Hacienda a fin de poder cruzar
informacion de tramites de importacion y exportacion.

Afirmé que de esta manera “se reduce o elimina la posibilidad de que alguien haga una operacién al
amparo de programas que no tiene o de documentos que no le autorizan importar cierto productos”.



Acufia manifestd que hay tramites en los que la Unica opcidn es presentar el reporte anual via Internet, como
sucede con todos los empresarios que importan y exportan al amparo de programas de maquila.

Sefiald que se trabaja para que a fines de 2005 todas las operaciones de maquiladoras se hagan via online y
asi sucedera también con los cupos de importacion. (El Financiero, Pag. 17)

Caida de México en Estudio del Foro Econémico Enfatizaria Incapacidad
de Impulsar Reformas Legales e Ineptitud y Negligencia del Regulador:
Javier Lozano

En su espacio de los lunes en E/ Universal, Javier Lozano se refirié al Reporte Global sobre Tecnologias de la
Informacion que publica el Foro Econémico Mundial.

Lo calific6 como el mas amplio y serio estudio que evalua el grado de preparaciéon de una nacién o
comunidad para participar y beneficiarse del desarrollo de las tecnhologias de la informacién y las
comunicaciones.

El experto dijo que algunos diarios y diversos comentarios en medios electrénicos dieron cuenta de ello, sin
embargo, dijo que falta aliin desentranar la razdn por la cual México cae, de manera estrepitosa, en la clasificacion
por pais dentro del reporte.

Refirié que se trata de ubicar a cada nacién en el sitio que le corresponde, de acuerdo con una calificacion
que toma en cuenta varios factores.

Lozano detallé que de los elementos que se evaluan:
» El primero esta relacionado con el ambiente politico-regulatorio;
» El segundo, con la disponibilidad y aptitud para aprovechar las ICT; vy,

» Eltercero, se refiere en concreto al uso real que tanto individuos, como empresas y gobierno le dan a
esas tecnologias de la informacion y las comunicaciones.

Precis6 que México pasa, conforme al nuevo indice publicado por el Foro, del lugar nimero 44 al 60 en
cuanto al aprovechamiento y disponibilidad de las TIC, en el transcurso de sélo un afo.

El especialista opiné que es una pésima noticia para la esperanza de tener un entorno que permita mayor
competitividad como pais y muestra que, mientras crecemos en el nimero y posicionamiento de empresarios
e individuos ricos en el ranking mundial, nuestro desempefio nacional en temas tan delicados como el de las
tecnologias de la informacion merecen un imperdonable desprecio.

Enfatizd que “no se pretenda, aqui, el facil argumento de que estos estudios desconocen nuestra realidad
nacional; o que estan sesgados, o bien que no toman en cuenta que somos un pais pobre”.

Agreg6 que “nada de eso. De hecho, un ejercicio dentro del reporte consiste en comparar y ponderar el PIB de
cada nacion y el ingreso per capita para, asi, arrojar un resultado relativo y no friamente absoluto”.

Lozano refirié que el informe da cuenta de que paises como Taiwan, Israel, Emiratos Arabes, Corea del
Sur y Estonia, han mostrado un desempeino asombroso y continuo a lo largo de estos tultimos cuatro
afos, ain por encima de naciones desarrolladas.



Agreg6 que “y qué decir de los paises nérdicos donde su feroz disciplina y conciencia de la importancia de
adoptar las ICT como parte de sus vidas, les han mantenido, constantemente, en los primeros sitios dentro de
esta evaluacion”.

El ex funcionario dijo que Singapur, por ejemplo, que ocupa el primer lugar dentro de la clasificaciéon y
que desplazé a EU para llevarlo hasta la quinta posicion, se ha caracterizado por su elevadisimo nivel
en la ensenanza de las ciencias y las matematicas.

Agregd que también en los bajos costos que representa la conexién a una linea telefonica; en la prioridad que
representa para su gobierno la regulacién y la adopcion cibernética de sus procesos, y en el acceso masivo a
Internet.

El experto comenté que en cambio y a decir del propio Reporte Global sobre Tecnhologias de la
Informacién, toda la region de Latinoamérica a excepcion de Chile que mantiene la posicion numero
35 se caracteriza por su pobre marco legal y regulatorio.

Anadié que “por una pesada carga administrativa y burocratica; por las barreras artificiales que se le impone
a la competencia; por no ser el tema de las TIC una prioridad para sus gobiernos; por la baja penetracion del
Internet; y, por la fuga de cerebros que no son adecuadamente aprovechados”.

El especialista sefal6 que “es asi que México ya esta en el lugar 60 de los 104 paises observados, por debajo
de Trinidad y Tobago, Jamaica, Brasil, Turquia, Botsawa, Egipto, Namibia y Croacia, por citar algunos”.

Comento que son las consecuencias de la falta de un plan educativo integral y moderno; de tener una
agenda publica desordenada y sin prioridades; de la incapacidad para impulsar y cabildear reformas
legales en el sector.

Ademas de la ineptitud y negligencia del regulador; de jugar con los indicadores y las estadisticas; de ignorar
al consumidor, y de imponer barreras artificiales a la competencia y a la tecnologia. “Qué vergiienza”, concluyo.
(El Universal, Pag. 7F)

TELEVISION Y RADIO

Televisa y TV Azteca Favoritas de Grandes Fondos de Inversién

De acuerdo con El Economista, Televisay TV Azteca se colocaron en la lista de empresas favoritas de grandes
fondos de inversion.

Explicaron que apoyan su expectativa en un fuerte desempeno del mercado de la publicidad entre
2005-2006, hasta un eventual incremento de la posicidon de Televisa en Univision de EU.

Un analisis de IXE detallé6 que si bien la administracién de Televisa descartd ampliar su participacién en
Univision por una serie de impedimentos, su postura seria “en el corto plazo”.

Explicé que el precio de las acciones de Univision se encuentra de cara con respecto a los titulos de Televisa,
ademas de que existe una restriccion en EU sobre la propiedad extranjera que limita a Emilio Azcarraga Jean
para comprar acciones.

Para Merrill Lynch, “Televisa es todavia la nimero uno”, mientras que TV Azteca, aunque se ha
beneficiado del dinamismo del mercado de la publicidad sus principales renglones son afectados por



crecientes costos de operacion.

Advirtié que el efecto calendario podria impactar los resultados que presenten ambas televisoras en le primer
trimestre de 2005, lo que se compensara con la presencia cada vez mas fuerte de anuncios de la contienda
electoral de junio de 2006.

La correduria estimé que al cierre de 2005 las ventas de Televisa ascenderan a 32 mil 127 mdp, es decir, 5.3%
menos que su modelo previo, mientras que las de TV Azteca seran por 8 mil 938 mdp, 0.6% menos respecto
a su pronostico previo. (El Economista, Pag. 43; El Universal, Pag. 1F)

Trabajadores de Canal 40 Amenazaron con Huelga para el 17 de Marzo
si No les Liquidan Adeudos

En una nota de 7 lineas, El Economista inform6 que los trabajadores del Canal 40 amenazaron con realizar
una huelga el proximo 17 de marzo si no les liquidan adeudos.

Informé que realizaran una audiencia ante las autoridades laborales y anticiparon que no permitiran
mas manipulacioén. No ofrecieron mas detalles. (El Economista, Pag. 42)

SCT Autorizé TV Restringida en Tamaulipas y Jalisco

La SCT otorgé 2 titulos de concesién para ofrecer servicios de TV y audio restringidos en Soto la Marinay La
Pesca, Tamaulipas, asi como de TV restringida en Tepatitlan de Morelos, Jalisco.

La vigencia de la primera concesién es de 30 anos y para la segunda de 10 anos. (Diario Oficial de la
Federacién, 12 Seccion Pag. 78)

INVERSIONES Y OPORTUNIDADES

Grupo Posadas Invertira 200 mdd en la Construccidon de Hoteles

Grupo Posadas anuncié que invertira 200 mdd para la construccion de 9 6 10 hoteles en 2005 y principios de
2006 en nuestro pais.

Detallé que los que se ubicaran en Torreén, Coahuila; La Paz, Baja California, y Poza Rica, Veracruz.
Estaran listos en el primer trimestre de este afio. (El Financiero, Pag. 36; El Universal, Pag. 6F)

LICITACIONES PUBLICAS

Equipos Telecomunicaciones

La secretaria de Comunicaciones y Transportes convoco a participar en su licitacion internacional niumero
00009010-003-05 para la compra de 1 equipo de telecomunicaciones y comunicaciones para la actualizacion
del sistema de inspeccion de vuelo marca ASI modelo 2301, instalado en la aeronave Cassna 500, matricula



XC-FIV. La fecha limite para adquirir las bases es el 13 de abril de 2005. (Jueves 10 de Marzo, DOF, 12
Seccién Pag. 72)

AMERICA LATINA Y EL MUNDO

Qwest Lanzaria Nueva Oferta por MCI; Incrementaria el Valor Total a
casi 8 mil mdd; Movimiento Sigue a Criticas de los Accionistas, Incluido
Slim, contra Propuesta de Verizon

Qwest Communications International lanzaria una nueva oferta por MCI, esta semana, informaron fuentes
citadas por el diario The Wall Street Journal.

La compaifiia telefénica, con sede en Denver, incrementaria el valor total de su oferta anterior por MCI, a
24.60 ddélares por accion o casi 8 mil mdd. La empresa también aumentaria la porcién en efectivo de su
oferta previa.

MCI, que el mes pasado lleg6 a un acuerdo para ser adquirida por Verizon Communications, en 20.75 ddlares
por accién o 6 mil 750 mdd, ha prometido sostener discusiones con Qwest hasta el 17 de marzo, sobre
la oferta de toma de acciones en pos de la compaiiia de LD.

Las acciones de MCI ganaron 36 centavos o 1.5 %, para ubicarse en 24.09 ddlares, en el Nasdaq. Los titulos
de Qwest subieron 1 centavo, a 3.85 ddlares, en la Bolsa de Valores de Nueva York.

La oferta inicial de Qwest fue de 15.50 délares por accién en titulos, 7.50 délares en efectivo y la
continuacién del dividendo anual de MCI, que totaliza 1.60 délares Después de que MCI optd por la
oferta de Verizon, Qwest modificd su propuesta y convoco directamente a los inversionistas de MCI, a fin de
reanudar las conversaciones.

En su oferta revisada, Qwest dio cierta proteccion a los tenedores de MCI, en caso de que los titulos bajen.
Propuso también pagar hasta 6 dolares por accidén para cuando los accionistas den su aprobacion. La oferta
incluiria cualquier dividendo pagado por MCI.

Muchos accionistas de MCI no se mostraron complacidos con la oferta de Verizon, tras enterarse de que
Qwest habia puesto mas sobre la mesa.

Incluso Carlos Slim Helu, el mayor accionista de MCI, criticd la oferta de Verizon. Slim ha indicado que
mostrara un interés mayor en la guerra de ofertas entre Verizon y Qwest.

Qwest ha argumentado que ademas de una oferta mas alta, su propuesta enfrentaria un escrutinio
menor de los reguladores, en comparacion con un convenio con Verizon. Ha anadido que podria completar
mas rapido un acuerdo.

El director general de Qwest, Richard Notebaert, ha criticado duramente la forma en que MCI respondié a la
oferta de su empresa. La semana pasada, en una carta al consejo de MCI, Notebaert se quejé de que MCI no
dio a Qwest acceso suficiente a documentos y otros datos necesarios para la diligencia debida.

“Este proceso de due-diligence fue preocupantemente deficiente, en comparacién con lo que Verizon y otros
recibieron. Resultdé también inadecuado para una transaccién de esta complejidad”, escribié Notebaert.



Verizon responderia a la nueva oferta de Qwest incrementando la suya.

El viernes, Verizon, el mayor operador local de EU, solicité a la Comision Federal de Comunicaciones (FCC)
la aprobacion de su compra propuesta de MCI. Sefald que la combinacién “beneficiara sélidamente a todo
tipo de consumidor y promovera por ende el interés publico”.

La FCC tiene un plazo no vinculante, de 180 dias, para responder a las solicitudes de fusiéon, una vez
que son publicadas. Empero, el proceso puede tardar mas para procesos complejos. (The Wall Street
Journal; Reforma, Pag. 8 Negocios)

LG Espera Aumentar Ventas en América Central Durante 2005

La surcoreana de equipos electronicos LG Electronics espera anotar ventas por 50 mdd en 2005 en Guatemala.

Para cumplir el objetivo, la empresa se inicié en una intensa campana local de marketing que se
extendera también a El Salvador y Honduras, donde LG espera vender 30 mdd durante 2005.

Segun el presidente de LG para Centroamérica, el Caribe y Chile, Se Woo Park, el principal obstaculo para
lograr esas cifras en Guatemala es la falta de una “cultura apropiada para aprovechar su tecnologia”.

LG compite en tres mercados principales: teléfonos moviles, equipos computacionales y de TI, y
electrodomésticos. (Notimex)

Citigroup Separoé al Banco Brasilefio Opportunity del Control de CVC

El conglomerado financiero estadounidense Citigroup separé al banco brasilefio Opportunity del control del
fondo de inversion CVC Opportunity Equity Partners LP, que controla Brasil Telecom.

La decision da a Telecom Italia una oportunidad para recuperar el control de Brasil Telecom (BrT) que
alguna vez tuvo, poniendo asi fin a la larga lucha de poder que mantenia con Opportunity.

Citigroup y los principales inversionistas institucionales de CVC acordaron reemplazar a Opportunity con el
propio fondo Citigroup Venture Capital International Brasil de Citigroup.

El fondo CVC también controla las firmas moéviles Telemig Celular y Tele Norte Celular, denominadas
Amazoénia Celular.

El carioca Opportunity Bank ha controlado el fondo durante los ultimos siete afios mediante una densa red de
participaciones minoritarias ubicadas estratégicamente.

Algunos analistas creen que la salida de Opportunity es definitiva y que terminara la lucha entre
Opportunity y Telecom ltalia por el control de BrT.

Otros analistas estiman que Opportunity no ha abandonado el juego y que lanzara una batalla legal para
retomar el control de CVC.

Opportunity anuncié el viernes 4 de marzo que las acciones de CVC en Telemig Celular y Tele Norte
Celular estaban a la venta, decisién unilateral que no involucroé a Citigroup.



Esto podria haber motivado la decision de Citigroup de terminar su sociedad con Opportunity.

Desde fines de febrero han circulado rumores en el mercado de que Citigroup planea vender su participacion
en BrT.

Citigroup posee oficialmente el 55.5% de Techold Participagoes, que a su vez tiene una participacion con
derecho a voto de 19% en Solpart Participagoes, accionista controlador de Brasil Telecom con una participacion
con derecho a voto de 53.6%.

Algunos analistas consideran que Telecom lItalia, que tiene una participacion directa de 19% en BrT, es
el mas probable comprador de las acciones de Citigroup en BrT.

Telecom ltalia tenia una participacion mayor, pero la ley local la obligd a reducirla y abandonar el directorio de
BrT, de manera que pudiese lanzar su propio operador movil TIM, hoy el segundo mayor actor en telefonia
celular de Brasil.

Mediante el control de BrT, Telecom lItalia lograria una posicién muy poderosa en el mercado brasilefio de las
telecomunicaciones, dado que BrT es el tercer mayor operador de linea fija de Brasil con mas de 10.5 millones
de lineas y su recién lanzada unidad movil BrT GSM posee otros 500.000 clientes.

La probabilidad de que Telecom lItalia adquiera el control de BrT lleva a los analistas a creer que ésta se
retirara de la carrera por adquirir Telemig Celular y Tele Norte Celular. Telecom Italia ya cubre su area de
operacion a través de TIM.

Esto convierte a Vivo -de propiedad de Telefénica Moviles y Portugal Telecom- y a Claro -de propiedad de
América Movil- en los mas probables postores por TMB y TCN.

No esta claro si Citigroup planea detener el proceso de venta de Telemig y Tele Norte, y los analistas
ven un fuerte interés por parte de Citigroup en vender las diversas unidades de CVC.

La decisién de Citigroup produjo una fuerte reaccion del mercado bursatil de Sao Paulo, Bovespa.

Las acciones con derecho a voto de BrT se elevaron 21.7% a 28.6 reales (10.6 délares) con un volumen
de cotizacion histérico de 45.7 mdr.

Las acciones preferentes subieron 11.8%, alcanzando los 19.9 reales. Esto significa que durante un dia el
valor de mercado de BrT crecio de 8 mil 400 mdd a 10 mil 200 mdr. (Notimex)

Altiris se Alié con Gedas y EDS para Fortalecer su Filial Brasilena

La estadounidense Altiris fortalecié su unidad brasilefia mediante una sociedad con las unidades locales del
proveedor aleman de Tl Gedas y la firma estadounidense de Tl EDS.

El director comercial de Altiris para Latinoamérica, Russ Warner, dijo que Brasil es el mercado mas sélido
de Altiris en Latinoamérica, y genera 35% de los ingresos de la region.

Las areas que le siguen en importancia son México, con 30%, Cono Sur, con un 15%, la regién andina, con
10%, y el Caribe, con n 10%.

Warner sefalé que “en los ultimos cinco ainos, Altiris logré un crecimiento global de ingresos entre
60% y 65% al afho, y para 2005 esperamos lo mismo”.



Altiris obtuvo ingresos globales por 167 mdd en 2004, que superaron a los 99 mdd de 2003.

El directivo no pudo desglosar las cifras de ingresos para la regién debido a la normativa legal estadounidense,
pero sefialé que 56% de los ingresos de Altiris se facturé dentro de EU y el resto a través de sus 15 oficinas de
ventas repartidas en todo el mundo.

Afirmd que “nuestra meta es aumentar los ingresos fuera de EU, para poder alcanzar una distribuciéon
de ingresos equitativa entre la facturacién estadounidense y la del resto del mundo”.

Altiris entré al mercado brasilefio de Tl el 2002 y tiene 160 clientes nacionales como Banco do Nordeste,
Banco de Brasilia, el banco brasilefio de desarrollo BNDES, el conglomerado de supermercados Pao de
Acucar, Johnson & Johnson y la empresa de publicidad Grupo Abril. (Notimex)

Brasilena Submarino Reservara entre 10 y 20% de Acciones de su OPI
para Minoristas

La brasilefia Submarino anuncié que reservaria entre 10 y 20% de las acciones ofrecidas en su oferta publica
inicial (OPI) para los inversionistas minoristas, y 3% para los clientes y trabajadores de la compafiia.

Las solicitudes de reserva para el sector minorista se aceptaran hasta un minimo de 3 mil reales (1 mil
107 délares) y un maximo de 100 mil reales.

Submarino debia comenzar su road show el viernes 11 de marzo, y las reservaciones se aceptaran desde el
18 de marzo en adelante.

Tanto el road show como el proceso de la prospeccion de la demanda terminaran el 28 de marzo.

La operacion en Brasil sera liquidada el 4 de abril. El banco de inversion Credit Suisse First Boston administrara
la operacion. (Notimex)

Aerolinea Brasilena Gol Capté 80% de sus Ventas Via Online en 2004

Las ventas online de pasajes representaron 80% del total de ingresos de la aerolinea brasilefia Gol el afio
pasado, aportando 1 mil 600 mdr (590 mdd).

Se convirtié en uno de los mayores actores del comercio electronico de Brasil.

El portal de Gol permite otros servicios tales como el registro y el cambio de un vuelo. Durante el cuarto
trimestre de 2004 el portal registré 600 mil visitas al mes, un alza de 50% si se compara con las cifras del
2003.

El vicepresidente de Marketing y Servicios, Tarcisio Gargioni, dijo que “una plataforma de comercio electrénico
es fundamental. Simplifica el acceso de los clientes a nuestros servicios y permite que Gol mantenga
un concepto de bajo costo y de bajas tarifas”.

En diciembre del 2004, Gol suscribié un acuerdo de sociedad con el operador movil Vivo para ofrecer la
compra de boletos y el proceso de registro mediante teléfonos celulares. (Notimex)



En Brasil, Positivo Informatica se Unié al Programa PC Conectado

La brasilefia de computadoras Positivo Informatica se uni6 al programa PC Conectado del gobierno federal y
ofrecerad computadoras de bajo costo.

Desarrollé un modelo que tiene instalado el software de fuente abierta Linux y que ingresara al mercado
con un precio de 1 mil 390 reales (510 délares).

Habra también una variante con Starter Edition -version simplificada de Windows XP de Microsoft- que saldra
a la venta por un precio inferior a 1 mil 799 reales.

Sin embargo, el gobierno federal no ha autorizado el uso de software de Microsoft para el programa PC
Conectado.

El presidente de Positivo, Hélio Rotenberg, comentd que “si el gobierno no nos permite participar en el programa
PC Conectado con Starter Edition, no nos quedara mas opcion que lanzar el producto con Linux”.

Agregé que “aunque no nos den el permiso, vamos a ofrecer computadoras mas competitivos con
Starter Edition”.

Este mes, el ministro de Comunicaciones Eunicio Oliveira anuncié que la fecha de lanzamiento de PC Conectado
se pospondria de marzo a abril, debido a las conversaciones para definir si los computadoras deben usar sélo
software de fuente abierta o si incluir el software patentado.

Se espera que, en total, el proyecto PC Conectado ofrezca 1.5 millones de computadoras a grupos de
bajos ingresos.

Positivo es el séptimo mayor fabricante brasilefio de computadoras con una produccion de mas de 100 mil
equipos en 2004.

Entre los puntos de venta de la empresa se incluyen los minoristas brasilefios Casas Bahia, Ponto Frio,
Colombo y algunas unidades de la tienda francesa por departamentos Fnac. (Notimex)

Argentina Aumento 102% el Numero de Usuarios de Banda Ancha

Argentina terminé 2004 con 431 mil 548 usuarios de banda ancha, un aumento de 102% en comparacion con
diciembre de 2003.

Segun la ultima encuesta del instituto de estadisticas Indec del gobierno argentino, el acceso residencial a
Internet creci6 10.8% durante 2004, pero el niumero de usuarios de marcacién disminuy6 9.3%.

En marzo del afio pasado, la cantidad de usuarios por marcacion llegd a su maximo con mas de 914 mil
clientes, pero desde entonces ha experimentado un descenso constante.

Por otro lado, los usuarios de banda ancha han mostrado un continuo crecimiento.

Aquellos que utilizan las denominadas conexiones gratuitas de acceso crecieron 1.8% a un total de 831 mil
266, mientras que el numero de minutos de telefonia que consumieron llegé a 0.3% en diciembre de 2004
respecto de igual mes de 2003.

El acceso en el segmento corporativo se elevé 45.1% durante 2004, con 159 mil 477 clientes online a
fines de afo.



En términos de los clientes de pago en el segmento corporativo en general, los abonados de banda ancha
aumentaron 95.3%, los usuarios de marcacion crecieron 10.3% y las conexiones de punto a punto se
incrementaron 47% en el mismo periodo, mientras que los usuarios de servicio gratuito cayeron 41.5%. (Notimex)

Unidad Argentina de Globalfono y Grupo Celsur Lanzaran Red de
Puntos de Venta

La unidad argentina del operador espafiol de telefonia publica Globalfono suscribié un acuerdo de franquicia
con el guatemalteco Grupo Celsur para instalar una red de 2 mil puntos de venta de valor agregado.

Los centros se instalaran en Guatemala, El Salvador y Nicaragua, y se partira con una inversién de 1
mdd para equipos y tecnologia. La instalacién de los centros se efectuara durante los proximos 4 afios.

Através de sufilial Discar, Globalfono proveera los equipos y la tecnologia para el desarrollo y lanzamiento de
los puntos de venta. Discar también ofrecera capacitacion para los empleados de los centros.

El Grupo Celsur vende productos de Motorola, Samsung y Kyocera en Centroamérica. (Notimex)

En Argentina, Emerson Espera Lograr 8 mdd en Ingresos al 30 de
Septiembre de 2005

La unidad argentina de la estadounidense Emerson Network Power, division de Emerson espera lograr 8 mdd
en ingresos este afio fiscal que termina el 30 de septiembre, un alza de 30% frente al afo fiscal anterior.

Su gerente comercial, Hugo Fernandez, dijo que en Latinoamérica, la empresa tiene oficinas en México,
Venezuela, Colombia, Peru, Brasil, Chile y Argentina, y cubre otros paises mediante representantes.

Durante el afio fiscal pasado, Emerson Network Power anoté un crecimiento de 20% en los ingresos
latinoamericanos respecto del afio anterior.

Segun el ejecutivo, este crecimiento es resultado de la implementacion de tecnologia GSM en practicamente
toda la regidn, de la expansion de las redes de telefonia movil y del mejor escenario econémico que se vive en
casi todos los paises.

En 2005, la empresa espera incrementar las ventas regionales entre 15y 20%.

Fernandez sostuvo que si bien ya estan a medio camino de cerrar el ano fiscal, ya estan superando esa meta
con buenos indicadores que les permiten decir que el crecimiento sera cercano a 30%.

Emerson Network Power suministra infraestructura para ambientes de mision critica, en especial para firmas
de telecomunicaciones y centros informaticos.

La cartera de la compaifiia incluye sistemas de energia, acondicionamiento ambiental y proteccién de
electricidad. Las ventas a las firmas de telecomunicaciones representan casi 60% del total de ventas de
la divisién.

La compania también tiene un acuerdo con Cisco Systems) para entregar soluciones de energia para ruteadores
y conmutadores de telefonia IP.



A juicio del ejecutivo, la telefonia IP estd mostrando un importante crecimiento en Latinoamérica, pero
no deja de estar consciente de que los usuarios estan aun en una etapa de aprendizaje sobre ella.

La telefonia IP es un negocio incipiente para la empresa, y representa menos de 2% de la facturacion.

Segun las proyecciones, este mercado deberia duplicarse aino con afio a partir del 2006, mientras que en
2010 deberia representar algo asi como 20% de los negocios.

Tomando en consideracion todas las unidades de negocio de Emerson, el total de ventas en Latinoamérica
alcanzo casi 200 mdd el ano fiscal pasado, lo que representa casi 1% de los ingresos internacionales.

El objetivo de la empresa es duplicar esa cifra hacia el 2008, alcanzando los 400 mdd en ventas. (Notimex)

Corte Chilena Aprobo6 Fusion de Operadores de Cable VTR y Metrépolis

La Corte Suprema de Chile dio el visto bueno a la fusion de los operadores locales de televisién por cable VTR
y Metrépolis, en una votacion unanime que ratificé la decision del tribunal antimonopolio, el TDLC.

El TDLC aprobé la fusién con 11 restricciones hace casi 5 meses, y el proceso pasé después ala Corte
Suprema luego de que los abogados Bosco Martinez y Marcial Mora apelaran el caso en nombre de los
consumidores chilenos.

Ambos abogados sostenian que la aprobacion equivalia a consentir un monopolio, o que seria inconstitucional.
La firma fusionada automaticamente tendria una participacion de 88% en el mercado de cable.

CristalChile Comunicaciones, que tiene una participacién de 50% en Metrdpolis Intercom, solicité a la Corte
Suprema que declarara inadmisible la apelacion, dado que los abogados no formaban parte del proceso y, por
tanto, no tendrian derecho a intervenir.

El holding estadounidense Liberty Media tiene el otro 50% de Metrépolis Intercom y asumié el control del
proveedor de multiservicios VTR Globalcom en enero del 2004, cuando comprd una participacién mayoritaria
en la firma estadounidense de telecomunicaciones UnitedGlobalcom .

Con la fusion, Liberty tendra 80% de la nueva compaiiia y CristalChile se quedara con la participacion restante.

Liberty tiene un plan de inversiéon de 300 mdd para la nueva empresa, que pretende financiar mediante
las sinergias que se creen tras la fusién.

La firma dijo que espera ahorrar entre 25 y 39 mdd al afio. Hoy, la infraestructura de Metrépolis Intercom se
duplica en 65% con la de VTR, y hasta entre 80 y 85% en Santiago, la capital.

La nueva firma fusionada podria comenzar a operar la primera mitad del 2005 con las restricciones
que impuso el TDLC.

Entre ellas, el tribunal le prohibié tener participaciones en cualquier otro operador chileno de television satelital
o de microondas, o en cualquier empresa calificada como predominante en el mercado de telefonia.

Otra de las restricciones es la prohibicidn de ofrecer paquetes que incluyan los servicios de television, acceso
a Internet y telefonia fija.

En banda ancha, la empresa debe ofrecer servicio como mayorista y a cualquier PSI a precios de



mercado.

El TDLC también manifestd que no habria cambios en la calidad de la programacion y que los precios se
congelarian por los proximos tres afios. (Notimex)

Colombiana SLM Sistema Espera Aumentar 300% su Facturacién en
2005

El desarrollador colombiano de software SLM Sistemas espera facturar 1.2 mdd este afo, un alza de 300%
respecto al 2004.

Durante 2005 la empresa pretende ampliar sus operaciones a Venezuela, Ecuador, Peru, Argentina y
Chile.

El director de la firma, Gonzalo Araujo, dijo que “2004 fue un afio excelente para nosotros ya que se lanzaron
nuevos productos y el software Galedn tuvo un crecimiento en desarrollo y tecnologia que superé las
expectativas de los socios de la empresa”.

Galeodn es un software de conectividad que SLM desarrollé para ayudar a centralizar la informacion y
las bases de datos en grandes corporaciones, lo que permite a los clientes reducir el gasto total en TI.

La firma también se ha asociado con multinacionales tales como Microsoft y Sun Microsystems, y planea
postular a la certificacion 1SO. (Notimex)

Congreso de Honduras Ratific6 Ampliaciéon de Concesién de Celtel
por 17 Aihos Mas

El Congreso de Honduras ratificd la ampliacién del convenio de concesién de telefonia movil del operador
local Celtel por 17 afios mas, informé el diario local La Tribuna.

El tema fue debatido a fines de enero, pero la ratificacion se atras6 debido a una fuerte oposicion a la
proérroga.

El regulador de telecomunicaciones del pais, Conatel, aprobd la ampliacion en agosto del 2004.
Celtel ahora tiene un acuerdo de concesion por 25 ainos, al igual que su competidor movil Megatel.

Para solicitar la extensién, Celtel adujo que las condiciones para todos los operadores de telefonia del pais
debian ser las mismas.

La operadora pago 5.1 mdd por la concesién de telefonia mévil en banda Ay ahora tendra que pagar 4.8 mdd
adicionales por la ampliacion.

La prorroga establecié ciertas reglas y condiciones bajo las cuales Celtel podra continuar operando en
conformidad con la concesion. (Notimex)



En Honduras, Multifon Ofrecera 13 mil 400 Lineas Adicionales para
Habitantes de San Pedro Sula

La firma hondurefia de telecomunicaciones Multifon ofrecera a partir de marzo 13 mil 400 lineas adicionales a
los habitantes de la zona que rodea a la nortefia ciudad de San Pedro Sula.

Las lineas cubriran las comunidades de Cabainas, Choloma y Chamelecén, entre otras, y ofreceran
servicios adicionales de llamada en espera, bloqueo de llamadas y llamada tripartita.

El gerente regional de Multifon, Javier Falck, dijo que “los vecinos de esas comunidades podran adquirir sus
aparatos telefonicos en los proximos 15 dias”..

La instalacion de las lineas se enmarca en la iniciativa Telefonia Para Todos de la empresa estatal de
telecomunicaciones Hondutel, que actualmente tiene 28.000 lineas operativas.

Multifon es el mayor participante del programa e inicié sus operaciones en San Pedro Sula en octubre del
2004.

Mas de 90% de los clientes de Multifon utilizan tarjetas de prepago, cuya denominacion menor es de 40
lempiras (2.10 doélares). (Notimex)

Regulador Peruano Invertira 20 mdd en la Instalacion de 1 mil Cabinas
Publicas de Acceso a Internet

El regulador peruano de telecomunicaciones, Osiptel, planea invertir 20 mdd en la instalacion de 1 mil cabinas
publicas de acceso a Internet en capitales de distritos, que se sumarian a las 20 mil ya instaladas en todo el
pais.

El presidente de Osiptel, Edwin San Roman, dijo que el proyecto dara conexidn a Internet a zonas rurales
donde el servicio no esta disponible, con un piloto de 200 mil délares que contempla la instalaciéon de
68 cabinas.

Peru es uno de los paises lideres de Latinoamérica en términos de penetracién de acceso publico a bajo
costo, y su infraestructura actual ha crecido desde las 3 mil cabinas instaladas a fines de 2002.

Las conexiones a Internet en Peru cuestan entre 0.70 nuevos soles y 1 nuevo sol (0.21-0.31 délares)
por hora, mientras que en paises tales como Brasil el acceso puede llegar a entre 10 y 20 déalres por
hora.

En cuanto a la telefonia mévil, San Roman sostuvo que ahora hay 4 millones de lineas, lo que se compara con
los 2.93 millones del 2003, y que es el doble de las lineas fijas que estan en servicio. (Notimex)

Firmas Venezolanas de Tl Exportan Cerca de 100 mdd Anuales

Las firmas venezolanas de Tl exportan ahora cerca de 215 mil millones de bolivares (100 mdd) al afo.

El presidente de la camara de Tl Cavedatos, Ricardo Holmquist, dijo que a medida que los productos
venezolanos ganan en calidad, las firmas registran mayores indices de crecimiento.



Agregé que uno de los mayores problemas que enfrentan las empresas locales radica en que la mayoria de
los sistemas operan con plataformas patentadas.

Sin embargo, el proceso de migracion a fuente abierta dentro del Plan Nacional de Ciencia, Tecnologia
e Informacién representara un gran reto para las firmas de TI.

Segun el directivo, una oferta de servicios creara dependencia tecnoldgica, lo que ayudara a los proveedores
de Tl a mantener su presencia en el mercado.

También recomendd que los proveedores de Tl pongan su atencion en el sector privado, donde podrian
vender software patentado. (Notimex)

En Trinidad y Tobago, Nortel se Adjudicé Contrato por 50 mdd para
Actualizar y Expandir Infraestructura de TSTT

La predominante trinitense de telecomunicaciones TSTT adjudicé al fabricante canadiense de equipos Nortel
contrato a 2 afios por 50 mdd para mejorar su infraestructura maévil,.

Se espera que el proyecto expanda la cobertura significativamente y mejore la calidad de los servicios
de voz y datos.

De conformidad con el contrato por dos anos estimado en 50 mdd, Nortel expandira y actualizara la red
inalambrica GSM/GPRS de TSTT.

Explicé que utilizara equipo tanto central como de acceso, incluyendo estaciones base y conmutacion.

La canadiense también implementara su solucion EDGE (Enhanced Data for GSM Evolution) para impulsar la
capacidad de TSTT.

Dijo que se brindara acceso a una variedad de servicios inalambrica avanzados, entre ellos acceso a Internet
inalambrico a alta velocidad, correo electrénico, bases de datos corporativas, aplicaciones de comercio maovil
y mensajes multimedia.

EI CEO de TSTT, Carlos Espinal, senal6 que “la demanda por servicios sofisticados en Trinidad y Tobago
nos ha llevado a ofrecer las opciones de servicio mas avanzadas a nuestros suscriptores”.

Agreg6 que “Nortel siempre nos ha ofrecido soluciones y soporte lideres en la industria para crear el tipo de
redes que pueden ayudarnos a triunfar”.

De acuerdo con el ejecutivo la experiencia de Nortel implementaciones GSM “es critica en esta actualizacién
de nuestra infraestructura inalambrica para poder enfrentar a la competencia nueva”.

Por su parte, el vicepresidente de Redes Inalambricas para Nortel Caribe y Latinoamérica, Kevin Taylor,
comentd que “es un placer trabajar con operadores tan innovadores como TSTT”.

Afirmé que “la seleccién de nuestras soluciones R4 y EDGE permitiran a TSTT mejorar la experiencia de
comunicacion con sus suscriptores al optimizar la calidad y confiabilidad de la red, asi como ofrecer los
servicios 3G avanzados que sus clientes estan exigiendo”.

La actualizacion de la red también incluye tecnologia distribuida Mobile Switching Centre (MSC) de



Nortel, la cual estd basada en la préxima generacion de los estandares 3GPP (Third Generation
Partnership Project) Release 4, mejor conocidos como R4.

Las redes R4 permiten un uso mas eficiente de la capacidad de transmisién.

Esto se logra al conmutar el trafico localmente en una compuerta de medios, lo que elimina la necesidad de
backhaul, o al transportar en paquetes el trafico de voz previamente comprimido cuando el trafico no es local.

A diferencia de los MSCs conmutados por circuitos, la tecnologia Nortel R4 utiliza Servidores Telefonicos y
Compuertas de Medios que separan el software de control de llamadas y los puertos fisicos que transportan
las llamadas de voz.

Asimismo, para reducir el costo de conmutar y transportar las llamadas, la solucion Nortel R4 también
proporcionara a TSTT caracteristicas de software avanzadas que permitiran al operador mejorar la
calidad de voz de los suscriptores.

La solucién R4 de Nortel ofrece la capacidad mas alta y el equipo inalambrico de voz en paquetes de mayor
densidad actualmente disponible, y cuenta con los cinco afios de experiencia de Nortel en tecnologia de voz
en paquetes por cable.

EDGE es un estandar de acceso a radio 3G aprobado por la Unidn Internacional de Telecomunicaciones
(UIT).

Esta disefiado para entregar datos en paquetes a 400 Kbps —hasta tres veces mas rapido que en GPRS—
para navegacion Web, sonido y video continuos, mensajes multimedia, servicios basados en ubicacion, comercio
movil, Redes Privadas Virtuales (VPNSs) y otros servicios inalambricos.

La tecnologia Nortel EDGE permite a los operadores GSM ofrecer servicios de datos a alta velocidad a
los usuarios finales, brindar servicio a mas clientes inalambricos e incrementar la capacidad de la red
GSM para agregar mas trafico de voz.

Esta basada en la misma poderosa Red Central de Paquetes que GPRS. No se necesita realizar cambios a la
Red Central de Paquetes para beneficiarse de las mejoras a EDGE.

Asimismo, la solucion Nortel EDGE optimiza el desempeino de la red con su amplificador de energia,
que acelera la descarga de datos.

Esta tecnologia también ofrece un area de cobertura EDGE mas grande desde los transreceptores de la
estacion base (BTS) con la misma calidad de servicio que los productos competidores.

La canadiense ha trabajado con TSTT desde principios de los afios 80. En febrero de 2004, Nortel y TSTT
anunciaron la implementacion de una red de Voz sobre IP para la entrega de servicios de voz, datos y multimedia
de banda ancha.

Nortel es el principal proveedor de soluciones inalambricas para la red de TSTT. Ha disefado, instalado
y lanzado mas de 300 redes inaldmbricas en mas de 70 paises en todo el mundo.

Fue el primer proveedor de la industria con redes inalambricas que operaban en todas las tecnologias de
radio avanzadas (GSM/GPRS/EDGE, CDMA2000 1X y 1xEV-DO, UMTS y WLAN), y es el unico proveedor
integral de todas las soluciones inalambricas de préxima generacién. (Notimex)



En EU, Tribunal de Apelaciones Respaldé Decisidén de la FCC para que
Operadores Fijos Transfieran Numeros a Operadores Inalambricos;
Tendran que Hacerlo en Areas de Cobertura Coincidentes

Un tribunal de apelaciones respaldo el viernes en buena medida la decisién tomada en 2003 por la Comision
Federal de Comunicaciones (FCC), que ordend a los operadores de linea fija transferir los numeros telefonicos
a los operadores inalambricos en las mismas areas de servicio.

En noviembre de 2003, la agencia determind que los operadores de linea fija tenian que transferir los nimeros
a los operadores inalambricos, cuando el area de cobertura de ambas coincidia al menos en parte.

Los opositores dijeron que ello daria a los operadores inalambricos una ventaja injusta, pues sus
areas geograficas son mas grandes, y por lo tanto, los operadores fijos no podrian competir tan facil
por los consumidores celulares.

La corte federal de apelaciones en el Distrito de Columbia apoy6 a los denunciantes, la Asociacion de
Telecomunicaciones de EU, en el sentido de que la orden de la FCC tuvo un caracter legislativo y por lo tanto
requeria notificaciones y comentarios. La FCC consideraba que la medida era sélo una interpretacién de
las reglas existentes.

Sin embargo, el tribunal concluyé que “la FCC cumplié efectivamente con esos requisitos... y que cualquier
desviacion era cuando mucho un error inofensivo”.

El tribunal dictaminé también que la agencia no preparé un analisis de regulacién sobre el impacto de
su decisién sobre la portabilidad del nimero teleféonico sobre los operadores pequenos. Le ordend
hacer ese analisis.

En un caso distinto, el tribunal de apelaciones del Distrito de Columbia apoyé a la FCC, y sefialé que su
dictamen sobre portabilidad entre telefonia celular y alambrica era interpretativo. Por ende no esta sujeto a
requisitos de notificacion y discusion.

En un comunicado, el presidente de la FCC, Michael Powell, consideré que los fallos representaron “otro gran
triunfo para la competencia y los consumidores inalambricos, dado que un obstaculo potencial mas ha sido
retirado del camino hacia un mercado con una competencia mas robusta”. (The Wall Street Journal)

AOL Lanzara Servicio de VoIP en un Mes; Intensificaria Presion sobre
Telefonicas Tradicionales

America Online tiene previsto lanzar un servicio de telefonia sobre Internet en un mes, con lo que se convertira
en el mas reciente y quizas en el mas significativo participante en el creciente mercado.

La enorme base de consumidores y la reputacion de AOL por la fabricacion de tecnologia facil de usar podria
impulsar el servicio teleféonico de Internet hacia el mercado principal, elevando las presiones sobre las
telefonicas tradicionales, que pierden consumidores ante el nuevo servicio.

El servicio de voz sobre protocolo de Internet (VolP) es ofrecido por un gran grupo de companias, incluidas
empresas grandes de TV por cable, como Vonage. AOL es una unidad de la neoyorquina Time Warner.



Un millén de consumidores utilizaban servicio de telefonia sobre Internet hacia finales del afio pasado. La
cifra representa ocho veces la observada un afio atras, segun Yankee Group, una firma investigadora.

El ingreso de AOL al mercado podria incrementar rapidamente esa cifra. El servicio en linea ofrecera
inicialmente su servicio telefénico sélo a sus 22 millones de suscriptores, aunque la empresa planea
ampliar la oferta.

Yankee espera que haya 2.8 millones de usuarios de VolIP para finales del afio.

Aunque crecen rapido, esos numeros son todavia pequenos comparados con la dimension del mercado general
de consumidores. El afo pasado, habia 112 millones de lineas de acceso a los hogares en EU, segun
Yankee.

La tecnologia telefénica por Internet ha creado “el campo perfecto de juego” para que nuevas compaiias
ingresen al mundo de las telecomunicaciones, dijo Ford Cavallari, jefe de practicas de medios y banda
ancha en la consultora Adventis. “Sin embargo, es necesario tener una buena marca, y AOL la tiene”. (The
Wall Street Journal)

Jurado del Caso Ebbers Concluyé la Semana sin Veredicto; Pidi6
Revisar Testimonio de Auditora que Defendié al Ex Director General
de WorldCom

Los jurados en el proceso del ex director general de WorldCom, Bernard Ebbers, concluyeron el viernes sus
discusiones sin llegar a un veredicto.

El jurado, que deliberd por sexto dia, revisé el testimonio de Cynthia Cooper, la ex auditora interna de
WorldCom, quien revel6 el fraude por 11 mil mdd en la compaiiia.

Cooper, una de las principales testigos de la defensa, testificé que a comienzos de 2002, Ebbers la alenté a
revelar informacion al comité auditor de WorldCom, después de que Sullivan traté de impedirselo.

La testigo cuestioné a Sullivan, el principal testigo de la fiscalia, y relaté que cuando ella se acercaba
a descubrir el fraude, Sullivan le grité y le ordené retrasar la auditoria. Cooper describié también el
fraude como “una telarana de transacciones”, con lo que rechazé un intento de los fiscales por considerarlo
simple.

Ebbers, de 63 afios, es juzgado ante el tribunal federal de distrito en Manhattan, por conspiracion, fraude de
valores y presentacion de estados falsos ante la Comision de Bolsa y Valores. De ser hallado culpable,
podria pasar el resto de su vida en prision.

Ebbers parecio en buena forma el viernes, durante las deliberaciones. Conversé con su familia, sus abogados,
reporteros, y hasta con un dibujante de la corte.

Los fiscales sefalan que Ebbers ayudé a orquestar un fraude contable para inflar las ganancias e
ingresos que WorldCom reportaba, con el fin de apuntalar el precio de las acciones y de proteger su
fortuna personal.

La defensa sefala que Sullivan planed el fraude y lo oculté a Ebbers.



Los jurados concluyeron temprano sus deliberaciones el viernes, pero pidieron regresar la mafana del lunes,
media hora antes del comienzo habitual de la discusion. (The Wall Street Journal)

Asistentes a Feria CeBIT Vieron Nuevos Celulares con Camaras y
Reproductores de Musica Integrados; Lucent Revelé Convenios con
Consumidores Europeos

Los asistentes a la reunién mas grande de tecnologia y telecomunicaciones en el mundo dieron un vistazo la
semana anterior a las camaras, computadoras y celulares mas avanzados, incluido un teléfono-camara de
siete megapixeles.

Los principales proveedores del sector de las telecomunicaciones, como Lucent Technologies, divulgaron
también una docena de nuevos convenios con consumidores europeos, durante la feria comercial CeBIT.

La informacion incrementé el optimismo en que el gasto dentro del volatil sector esta repuntando en
2005.

La surcoreana Samsung informé que su nuevo teléfono mévil SCH-V770 cuenta con una camara de
siete megapixeles, poniendo la calidad de la imagen a la par de la mayoria de las camaras tradicionales
disponibles para los consumidores.

Incluso a cuatro megapixeles, una foto digital parece una impresién normal. No fue revelado el precio del
aparato, que saldra a la venta en junio.

El fabricante aleman de celulares Siemens anuncio el primero de tres teléfonos que tiene previstos para
redes de tercera generacién. La compafia considera que el FXG75 le ayudara a captar mas mercado de
siguiente generacion, ante la dura competencia de Motorola, Nokia y otras empresas.

El teléfono sera lanzado en el tercer trimestre, por entre 500 y 700 euros.

Entretanto, Sony Ericsson y Nokia enfatizaron su enfoque en hacer que converjan los teléfonos con el
entretenimiento moévil, mostrando aparatos con capacidad de descargar y reproducir musica.

El proyecto conjunto entre la japonesa Sony y la sueca Ericsson mostré su nuevo teléfono “Walkman”, que
dara nueva vida a un nombre asociado con la musica portatil desde los setentas, pero notablemente avanzado
respecto de los reproductores de casetes de los ochentas.

“‘Hemos analizado cuidadosamente lo que la gente quiere de un reproductor movil de musica digital, y hemos
disenado un producto ad-hoc”, dijo Rikko Sakaguchi, vicepresidente de produccion de Sony Ericsson. El
W800 de la compafiia tiene una camara de dos megapixeles y un reproductor de musica digital.

La finlandesa Nokia, que busca también promover la musica como un atractivo para los compradores
de sus teléfonos, mostré el aparato-camara 6230i de un megapixel, asi como sus modelos 6021y 6030,
que ofrecen la capacidad de descargar y reproducir canciones.

La compafiia comercializa con ahinco su nueva plataforma de distribucion movil de musica para operadores
celulares., permitiéndoles ofrecer canciones a sus suscriptores.

02 Alemania, parte de la britanica mm02, informé que accedio a participar en el programa, desarrollado por



Nokia con Loudeye.

Nokia, el mayor fabricante de celulares, mostré también su teléfono-camara plegable 6101. La clave es
que permite a los operadores moviles, desde Vodafone hasta T-Mobile, adaptarlo a su gusto.

Los analistas en CeBIT dijeron que el adaptar los aparatos a operadores individuales representa una opcién
clave para impulsar el crecimiento de las ventas.

A lo largo de la industria, Lucent informé que habia firmado 14 contratos, por unos 200 mdd con los
consumidores europeos, para vender servicios de comunicaciones de siguiente generacion, incluyendo
red con capacidad de protocolo de Internet y acceso de banda ancha y a tecnologias épticas.

“Estamos al comienzo de un cambio fundamental, no sélo en la forma en que operan las redes, sin en el modo
en que la gente ingresa a esas redes y las usa”, dijo la directora general Patricia Russo. “En Europa, por
ejemplo, vemos una demanda creciente de esas aplicaciones, como red domeéstica, video IP y juegos en
linea, asi como un interés incrementado en el uso de las innovaciones mas recientes para mejorar la
productividad”.

Para atender esa demanda, los operadores europeos estan inyectando dinero en nueva tecnologia que pueda
distribuir mas rapido esos servicios.

Las compafiias con las que Lucent firmara sus convenios incluiran a Deutsche Telekom, Telecom. ltalia,
Telekomunikacja Polska, Telefénica Méviles y COLT Telecom. Group. (The Wall Street Journal)

Telefénica Encomendo a Lucent Despliegue de Capa Externa de Red
ATM

Lucent Technologies anuncio que Telefénica Méviles Espana, le encomendd el despliegue de la capa externa
de agregacion de su red ATM para transportar los traficos de voz y datos dentro de la UTRAN de la red de
tercera generacion.

Como parte del acuerdo, Lucent suministrara y mantendra sus PacketStar (PSAX) 4500 Multiservice Media
Gateways para agregar el trafico de voz y datos de Teleféonica Moviles en su red ATM (Asynchronous
Transfer Mode). (Financial Times)



